Art. 2 — Existem temas que nunca saem de moda,
guanto mais falamos e escrevemos sobre eles, mais
necessidades temos de retornar a0 assunto. Dias atras um
colega perguntou: Qual deve ser o meu motivo para agir? E
qual é a minha motivacdo? Ja tratei deste tema por diversas
vezes, mas, hoje vou tratélo de maneira inusitada, vou falar de
motivagdo através dos concorrentes. Relendo alguns velhos
textos encontrei este de Moacyr Scliar, que nos da uma licdo
através do exemplo do concorrente.

Art. 3 —Milton e o concorrente
Milton ainda ndo abriu a sua loja, mas o concorrente ja abriu a
dele; e ja estd anunciando, ja esta vendendo, ja esta liquidando
a pregos abaixo do custo.
Milton ainda esta na cama, ao
lado da amante, dessa mulher
ilegitima, que nem bonita é, e
nem simpatica; 0 concorrente
ja esta de pé, aerta atras do
balcdo. A esposa — fid
companheira de tantos anos —
estd a seu lado, aertatambém.
Milton ainda ndo fez o
desejum
cigarro, um copo de vinho,

(desigum?  Um

isso €& deggum?) =0
concorrente j4 tomou-suco-de laranja, ja comeu ovo, torrada,
gueijo, ja sorveu-umargrande xicara de café com leite. Ja esta
nutrido.

Art. 4 — Milton ainda esta nu, o concorrente ja se
apresentou el egantemente vestido.
Milton mal abriu os olhos, o concorrente ja leu os jornais da
manha, ja esta a par das cotagdes da bolsa e das tendéncias do
mercado.
Milton ainda ndo disse uma palavra; o concorrente jafalou com
os clientes, com figur®es da politica, com o fiscal amigo, com
fornecedores.
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Milton ainda estd no subdrbio; o concorrente, vencendo todos
os problemas do transito, ja chegou ao centro da cidade, ja esta
solidamente instalado no seu prédio proprio.

Art. 5 — Milton ainda ndo sabe se o/dia é chuvoso, ou
de sol, o concorrente ja esté seguramente informado de que véo
subir os pregos dos artigos de couro.

Milton ainda ndo viu os filhos (sem falar da esposa, de quem
esta separado); o concorrente ja criou asfilhas, ja as formou em
direito e quimica, ja as casou, ja tem netos.

Art. 6 — Se vocé'esta procurando um motivo para agir,
encontrou! O concorrente. Este é 0 seu maior motivo para agir,
parafugir do seu estado de inércia e de inoperancia. N&o espere
outro motivo para fazer,
acredite 0 seu concorrente
levantou mais cedo hoje,
voltou mais répido do
almoco, se é que amogou,
e va embora mais tarde.
Confie em mim ndo ha
melhor motivo para ser
mais criativo, para atender
melhor o cliente, para gerir
melhor seus recursos que o
concorrente.

Artt. 7 - Na
historinha de Scliar, ndo seja 0 Milton, sgja o concorrente dele,
estgja do outro lado da histéria, ponha 0 seu nome na frente,
tenha a coragem de ser 0 concorrente, va mais répido, acorde
mais cedo, supere-se a cada dia. Esteja um passo a frente do
seu concorrente, ande sempre com uma vantagem, ndo deixe
ele te alcancar. Cuide do seu concorrente, a sua sobrevivéncia
depende dele, compreenda que ele esta na sua frente, se vocé
ndo o vé pior ainda é porque €le estd muito na frente. Andem

no sentido daluz.
*Joel Gonzaga de Sousa, Gerente de compras da Reis Pegas,

Pedagogo, Psicanalista e Parapsicdlogo.



	Motivação
	Nossa maior motivação deve vir dos concorrentes

